Неочевидные идеи для роста прибыли в кризисный 2026 год
13 октября в 11:00 (МСК) состоится онлайн-вебинар для собственников, руководителей бизнеса и отделов продаж о том, где искать новые возможности для роста продаж и привлечения клиентов.
Программа вебинара
Что обсудим:
· где искать потенциальных клиентов ещё до появления заказа;
· как находить быстрые сделки с небольшим объёмом и малые закупки;
· как находить компании с крупными контрактами и предлагать им свои товары или услуги;
· что закупщики считают хорошим коммерческим предложением и как сделать своё КП заметнее;
· разбор «холодных» и «тёплых» КП: что работает и что стоит изменить;
· какие возможности в тендерах часто упускают компании и как использовать их для роста продаж.
Спикеры
· Анастасия Белоус – руководитель клиентской службы РосТендер, преподаватель ВШЭ и эксперт в области тендерных продаж.
· Сергей Дубовик – бизнес-тренер-практик в сфере B2B-закупок, продаж и управления, один из ведущих тренеров по закупкам и продажам в России и СНГ.
Во время вебинара сможете задать вопросы спикерам в реальном времени и получить практические рекомендации.
Занять место можно по ссылке.
РосТендер – сервис для аналитики и поиска тендеров по всей России.
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